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Тож які можна зробити висновки з наведених економічних учень?
1.      Підприємець – це власник капіталу, його керівник, що часто поєднує функції власника з особистою продуктивною працею.

2.      Мотивом підприємницької діяльності є отримання прибутку шляхом виробництва економічних благ і їх реалізації з урахуванням попиту на них.

3.      Підприємець бере на себе всі види  ризиків, які можуть виникнути в процесі виробничої діяльності.

4.      Підприємницька діяльність – це інноваційна діяльність. Підприємці привносять на ринок нові товари або послуги, відкривають нові ресурси (або використовують старі на новий лад), сприяють розвитку нових технологій, відкривають нові ринки, реорганізовують існуючі підприємства.
     Підприємницька діяльність – це праця індивіда, заснована на розвитку особистісних факторів, розширенні знань про свої можливості, спрямована на досягнення найкращого результату у господарській діяльності, на отримання економічної вигоди і насамперед, привласнення додаткового продукту. Підприємницькою діяльністю не можна вважати виконання будь – якого завдання, отриманого від іншої особи, якщо у виконавця був відсутній хоча б один із факторів виробництва та не було права свободи такої діяльності.
   Найважливішими факторами підприємницької діяльності є особиста власність, фізичні, розумові здібності, знання і досвід, становище в суспільстві тощо.

    Підприємницька діяльність базується на прагненні знайти нові можливості виробництва товарів і послуг на основі інновацій та вміння залучати ресурси з найрізноманітніших джерел.

   Підприємництво — це господарська діяльність, що здійснюється для отримання економічних і соціальних результатів, а також із метою одержання прибутку. Підприємець — людина (або група людей), яка бере на себе ініціативу, ризик і відповідальність за організацію діяльності підприємства.

   Зверніть увагу на те, що метою підприємницької діяльності є не лише одержання максимально можливого прибутку, а й задоволення соціальних потреб суспільства.
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Завдання. Припустимо, що ви власник магазину з продажу морозива на морському курорті, де через великий попит в літні місяці відкривається багато подібних закладів. Якими будуть ваші дії для досягненя успіху в конкурентній боротьбі?

V.ПІДСУМКИ УРОКУ.

   Підприємництво – це ініціативна, самостійна діяльність, здійснювана на власний ризик, під власну відповідальність, спрямована на інновації та отримання прибутку.
   Здатність до підприємництва є унікальною. Підприємець обирає оптимальну комбінацію чинників в умовах невизначеності, приймає нестандартні рішення та несе за них відповідальність.

   Основною функцією підприємництва є суспільна, націлена на задоволення індивідуальних і суспільних потреб; головний принцип підприємницької діяльності – існування конкурентного середовища.

   Підприємництво – це тип господарської поведінки, пов’язаний не тільки з новаторством при розробці, виробництві та реалізації благ, але й із ризиком неотримання прибутку та соціального ефекту.

   За сферами діяльності розрізняють виробниче підприємництво, комерційне підприємництво, посередницьке підприємництво, фінансове підприємництво (у тому числі страхове підприємництво).

►► Робота в малих групах

   Поради учням від учителя щодо роботи в групах

1. Уважно ознайомтесь із завданням.

2. Під час читання конспектуйте головні факти.

3. Оберіть варіант співпраці:

1) розподіл обов’язків у групі: кожен учень відповідає за окрему частину завдання, а обраний голова команди об’єднує ці частини;

2) учні разом обговорюють усі питання й намагаються дійти істини й консенсусу.

4. Записуйте стислі відповіді — це допоможе вам під час доповіді.

5. Не соромтеся висловлювати власну думку й поважайте думки інших!

►► Дайте відповіді на запитання

1. Поясніть, завдяки чому Майкл Делл зміг узгодити власні підприємницькі амбіції з потребами споживачів?

2. Назвіть риси Майкла Делла, які дозволили йому стати успішним підприємцем (сильні сторони).

3. Назвіть причини, з яких Майклу Деллу не вдалося перевершити успіх бізнесу Білла Гейтса (слабкі сторони).

4. Назвіть фактори зовнішнього середовища, що сприяли комп’ютерному бізнесу Майкла Дела (можливості: наприклад, попит, державна підтримка тощо).

5. Назвіть фактори зовнішнього середовища, що протидіяли комп’ютерному бізнесу Майкла Дела (загрози: наприклад, конкуренція, поведінка постачальників тощо).

